
シラバス（前期・後期）   宮崎医療福祉専門学校 

授業科目 医薬品の基本的知識 時 間 数 60 

学  科 医療事務（医薬品販売） 学  年 1 単 位 数 2 

担当講師 甲斐 俊亮 
取得資格 薬剤師 

実務経験 有・無  経験年数 40 年 

授業内容 医薬品に共通する特性と基本的な知識の習得 

到達目標 登録販売者試験合格 

授業計画       

No 授  業  内  容 

1 医薬品の本質 

2 練習問題（模擬試験） 

3 医薬品のリスク評価 

4 練習問題（模擬試験） 

5 健康食品 

6 練習問題（模擬試験） 

7 副作用 

8 練習問題（模擬試験） 

9 不適正な使用と有害事象 

10 練習問題（模擬試験） 

11 小児、高齢者等への配慮 

12 練習問題（模擬試験） 

13 プラセボ効果 

14 練習問題（模擬試験） 

15 まとめ 
        

   テキスト 

   参考書等 

ココデル虎の巻 登録販売者試験対策テキスト 

ココデル虎の巻 2019 年度版都道府県登録販売者試験過去問題集 

  成績評価及び 

  単位認定の方法 

  履修上の留意点 

定期試験の点数に模擬試験等を参考に各項目の理解度を加味する。 

 

 

 

 

 



シラバス（前期・後期）   宮崎医療福祉専門学校 

授業科目 薬事関連法規・制度 時 間 数 60 

学  科 医療事務学科（医薬品販売） 学  年 1 単 位 数 2 

担当講師 竹井正行 

取得資格 薬剤師 

実務経験 ㊒ ・ 無 経験年数 42 

授業内容 
医薬品の定義のほか、容器や添付文書への記載事項など、医薬品に関する法律を学

ぶ。 

到達目標 医薬品を販売できるよう、制度の仕組みを理解し、登録販売者の資格を取得する。 

授業計画       

No 授  業  内  容 

1 学科 薬事関連法規の目的と登録販売者制度の仕組み 

2 学科 医薬品の定義と範囲 

3 学科 不正表示、不良医薬品の販売禁止 

4 学科 医薬品の分類と取扱い 

5 学科 要指導医薬品、医療用医薬品、毒薬、劇薬、生物由来医薬品の取扱い 

6 学科 一般用医薬品のリスク分類 

7 学科 容器、外箱、添付文書等への記載事項 

8 学科 特定の保健の用途に用いられる食品 

9 学科 医薬品販売業の種類と許可行為の範囲 

10 学科 店舗販売業（配置販売を含む） 

11 学科 医薬品のリスクに応じた販売方法－１（要指導医薬品） 

12 学科 医薬品のリスクに応じた販売方法－２（一類、二類、三類） 

13 学科 医薬品のリスクに応じた販売方法－３（指導、確認事項、記録、） 

14 学科 医薬品の陳列 

15 学科 店舗における掲示事項 
        

   テキスト 

   参考書等 

ココデル虎の巻 登録販売者試験対策テキスト(上） 

ネットパイロッティング株式会社 

  成績評価及び 

  単位認定の方法 

  履修上の留意点 

定期試験で合格点以上とする。 

 

 



シラバス（前期・後期）

時 間 数 60

学　　年 1 単 位 数 2

取得資格

実務経験 ㊒　・　無 経験年数 42

授業計画

No

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14

15

学科　医薬品の適正使用情報、添付文書の読み方

宮崎医療福祉専門学校

授業科目 医薬品の適正使用・安全対策

学　　科 医療事務学科（医薬品販売）

担当講師 竹井正行
薬剤師

授業内容 医薬品の適正使用に必要な知識や副作用について学習する。

到達目標 医薬品の薬理特性を理解し、適正使用を指導できる登録販売者資格を取得する。

授　　業　　内　　容

学科　製品表示の読み方

学科　医薬品の使用上の注意－１　アレルギー体質

学科　医薬品の使用上の注意－２　次の症状のある人

学科　医薬品の使用上の注意－３　小児における年齢制限

学科　医薬品の使用上の注意－４　妊婦、授乳婦等

学科　医薬品の使用上の注意－５　服用後の注意、長期連用

学科　医薬品の使用上の注意－６　食品との相互作用、併用薬

学科　医薬品の使用上の注意－７　副作用を避けるための使用部位の選択

学科　医薬品の使用上の注意－８　相談(妊婦、授乳婦）

学科　医薬品の使用上の注意－９　相談（高齢者、小児、次の症状のある方）

学科　医薬品の使用上の注意－10　相談（基礎疾患、併用薬）

学科　用法、用量、保管、取扱い上の注意

学科　安全性情報など、その他の情報

学科　購入者等に対する情報提供への活用

   テキスト
   参考書等

ココデル虎の巻　登録販売者試験対策テキスト(上）
ネットパイロッティング株式会社

  成績評価及び
  単位認定の方法
  履修上の留意点

定期試験で合格点以上とする。



シラバス（前期）

時 間 数 60

学　　年 2 単 位 数 2

取得資格

実務経験 有　・　無 経験年数 21年

授業計画

No

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14

15

出席、態度、意欲、試験の点数と課題提出等を加味する

登録販売者　資格取得

第３章　主な医薬品とその作用　５

第３章　主な医薬品とその作用　６

第３章　主な医薬品とその作用　７

第３章　主な医薬品とその作用　２

第３章　主な医薬品とその作用　３

第３章　主な医薬品とその作用　４

医薬品と作用授業科目

学　　科

担当講師

授業内容

齋藤　正蔵
薬剤師

登録販売者試験　第３章　主な医薬品とその作用

宮崎医療福祉専門学校

第３章　主な医薬品とその作用　９

  成績評価及び
  単位認定の方法
  履修上の留意点

ココデル虎の巻　登録販売者試験　対策テキスト　下

第３章　主な医薬品とその作用　１１

第３章　主な医薬品とその作用　１２

第３章　主な医薬品とその作用　１３

第３章　主な医薬品とその作用　１４

第３章　主な医薬品とその作用　まとめ　（P282～P393）

   テキスト
   参考書等

到達目標

第３章　主な医薬品とその作用　１０

医療事務（医薬品販売）

授　　業　　内　　容

第３章　主な医薬品とその作用　１

第３章　主な医薬品とその作用　８



シラバス（前期）

時 間 数 30

学　　年 1 単 位 数 1

取得資格

実務経験 有　・　無 経験年数 8

授業計画

No

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14

15

宮崎医療福祉専門学校

学科　日本化粧品検定　3級模擬テスト

  成績評価及び
  単位認定の方法
  履修上の留意点

日本化粧品検定2級・3級対策テキスト

検定試験や模擬試験の点数と平常点を加味する

学科　日本化粧品検定　3級復習-2

学科　実技　日本化粧品検定　3級応用-1

学科　実技　日本化粧品検定　3級応用-2

学科　実技　日本化粧品検定　3級応用-3

まとめ

   テキスト
   参考書等

到達目標

学科　日本化粧品検定　3級　試験

医療事務（医療品販売）

授　　業　　内　　容

学科　日本化粧品検定　3級知識-1

学科　日本化粧品検定　3級復習-1

ビューティーアドバイザー授業科目

学　　科

担当講師

授業内容

郡山　真美

日本エステティック協会認定フェイシャルエステティシャン
アロマテラピー検定1級

学科　日本化粧品検定　3級知識-5

学科　日本化粧品検定　3級知識-6

学科　日本化粧品検定　3級知識-7

学科　日本化粧品検定　3級知識-2

学科　日本化粧品検定　3級知識-3

学科　日本化粧品検定　3級知識-4

日本化粧品検定に必要な美容知識の習得

日本化粧品検定　3級資格取得



シラバス（後期）

時 間 数 30

学　　年 1 単 位 数 1

取得資格

実務経験 ㊒　・　無 経験年数 25

授業計画

No

1

2

3

4

5 学科　マーチャンダイジング-2（販売計画・仕入計画の基本、価格設定・在庫管理・販売管理の基本）

6

7

8

9

10

11

12

13

14

15

学科　小売業の類型-1（流通における小売業の基本、組織形態別小売業の基本）

宮崎医療福祉専門学校

授業科目
３級販売士養成講習会

（リテールマーケティング）

学　　科
医療事務学科

（医薬品販売コース）

担当講師 黒木　竜一

日本商工会議所
販売士1級

授業内容 小売業の販売員として欠かせない商品、接客、店舗の管理等の基礎知識を習得する

到達目標 日本商工会議所　リテールマーケティング（販売士）　3級　資格取得

授　　業　　内　　容

学科　販売・経営管理-1（販売員の役割の基本、販売員の法令知識）

学科　小売業の類型-2（店舗形態別小売業の基本的役割、商業集積の基本）

学科　小売業の類型-3（まとめ、確認テスト）

学科　マーチャンダイジング-1（商品の基本、マーチャンダイジングの基本、商品計画の基本）

学科　マーチャンダイジング-3（まとめ、確認テスト）

学科　ストアオペレーション-1（ストアオペレーションの基本）

学科　ストアオペレーション-2（包装・ディスプレイの基本）

学科　ストアオペレーション-3（まとめ、確認テスト）

学科　マーケティング-1（マーケティングの基本、顧客満足経営の基本、商圏設定と出店の基本）

学科　マーケティング-2（リージョナルプロモーションの基本、顧客志向型売り場づくりの基本 ）

学科　マーケティング-3（まとめ、確認テスト ）

学科　販売・経営管理-2（小売業の計数管理、店舗管理の基本、まとめ・確認テスト）

模擬試験

   テキスト
   参考書等

販売士ハンドブック（基礎編）

  成績評価及び
  単位認定の方法
  履修上の留意点

検定試験や模擬試験の点数と課題提出等平常点を加味する




